Euromaints personal

utbildas i Trygga lyft
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Dematek fortsatter vaxa och
utvecklas

Vi kan se tillbaka pa ett intressant och spannande ar dir det hant
mycket pd och kring Dematek. Vi har haft formdanen att leverera lyft-
utrustningar till sdvil smé som stora projekt och var satsning péa ett
breddat kranutbud har ocksa attraherat nya kundgrupper. Vart nya
fabrikat CMAK, standardkranar av hog kvalitet till konkurrenskraftiga
priser, har fatt ett mycket bra mottagande pd marknaden och vi har
levererat ett antal kranar under aret. Vi har dven kommit in pa riktigt
kravande objekt med tekniska utmaningar, bland annat kdrnkrafts-
industrin, med kundunika kranar frin Siempelkamp.

L
F
r i

Dematek fortsitter vixa, saval nar det giller vart kunderbjudande
som personellt och vi ar idag cirka 150 medarbetare spridda over hela
Sverige. For att kunna ta nista steg i utvecklingen har vi under aret
forstiarkt oss med en helt ny ledningsgrupp. Vi ar darfor val rustade
for att kunna erbjuda den svenska marknaden det bista kranutbudet i
kombination med service och utbildning i toppklass.

I detta nummer av Dematek OutLook kan du bland annat lisa om
Alstoms utbyggda tagverkstad i Visterds som forsetts med en 16-tons
CMAK-travers. Vi slar dven ett slag for vart serviceutbud och berittar
om hur vi sidkrar underhéllet av Akers kranpark. Behovet av utbild-

ning okar stadigt och i en artikel berattar vi hur vi
utbildar Euromaints personal i Trygga lyft. Sist
men inte minst s3 presenterar vi ett stort antal
intressanta produktnyheter frain Demag.
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Trevlig lasning!

Jonas Hornfeldt
VD
Dematek AB

Ansvarig utgivare: Jonas Hornfeldt Dematek Outlook dr vér kundfidning
Produktion: Karlf Content AB, och med den sprider vi kunskap och
v kartof.nu inspiration om Trygga Lyft. Vill du

Adressandring: marknad@dematek.se A 2 Fali
outLOOk Framsida: Framsida: Thomas FEURCICIE e e il 2]

lénken och fyll i din adress s& finns
Pettersson, Alstom och Glenn Ivars, M

R ELLTE Alstom dr den storsta leverantoren pd
Dematek. du med néir vi skickar nésta nummer. : rerade tdg till de svenska jarnvigarna
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den svenska tdgmarknaden, med dver tusen leve-
och flera stora underhdllskontraks.

Alstom har utokat och moderniserat en tagverkstad vid sin
anléggning i Véasteras. Ny lyftutrusining upphandlades och
efter noggrann utvéardering valdes Demateks 16sning - en 16

tons travers av fabrikat CMAK.

Istom dr den storsta leveran-
A toren pd den svenska tigmark-

naden, med over tusen leve-
rerade tdg till de svenska jarnvigarna
och flera stora underhéllskontrakt.
Som en del av ett underhéllskontrakt
med VR Sverige for Tag i Bergslagen
har Alstom moderniserat den befint-
liga tigverkstaden i Visterds, for att
kunna hantera olika typer av jirnvigs-
fordon. Forutom utbyggnaden av tg-
verkstaden med 1500 kvadratmeter har
aven en malningshall pa 750 kvadrat-
meter byggts.

—I och med vért nya kontrakt okar vi
ganska mycket i volym och behovde
darfor utoka vara lokaler. Tidigare var
byggnaden 60 meter 1dng och med tva
spar in. Nu har vi byggt den dubbelt sa
lang for att kunna ta in tig pa uppat
100 meters lingd. Hiar kommer vi arbe-
ta frimst med littare underhall, som att
till exempel fylla pa spolarvitska, byta
bromsbeligg och gi igenom en massa
sakerhetspunkter. Oftast dr taget bara
inne i hallen 6ver dagen, siger Thomas
Pettersson, fastighets- och sikerhetschef
Service pd Alstom i Visterds. >>
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Thomas Pettersson, Alstom och Glenn Ivars, Dematek.

>> Lyfta boggi
I och med utbyggnaden behovde Alstom
ocksa investera i ny lyftutrustning.

— I den gamla delen av hallen kom-
mer det sitta en 3,2 tons travers for att
lyfta olika komponenter vid underhall.
Den behovde kompletteras med en
travers pa 16 ton, som bland annat ska
anvindas till att lyfta boggin, ramen
som hiéller tigets hjulaxlar, vid byte,
sdger Thomas.

Serviceavtal

Alstom har sedan manga ar tillbaka
serviceavtal med Dematek d& det gil-
ler all lyftutrustning inklusive portar,
lyftbockar och diverse specialutrust-
ning. Dirfor var det naturligt att ta in
offert fran bland Dematek nir den nya
traversen skulle upphandlas.

- Jag blev kontaktad av Alstom,
besokte dem och gick pa plats igenom
deras krav och 6nskemal samt dven det
tekniska tillsammans med byggfore-
taget. Efter ett antal moten kom vi fram
till att en travers frin CMAK skulle
vara det bésta alternativet. CMAK gor
bra standardkranar av hog kvalitet som
samtidigt 4r mycket prisvirda, sager
Glenn Ivars, siljare pd Dematek.

— Vi valde Demateks erbjudande
och offert av flera skil. Givetvis ir pris
alltid en faktor vid upphandlingar, men
minst lika viktigt var att vi sedan linge
samarbetar med Dematek och har for-
troende for savil deras produkter som
personalens kompetens, siger Thomas

16 tons travers

Losningen blev en 16 tons travers
inklusive strombana, lastindikerings-
display och en 18,6 meter ling
gingbana.

— Vi hjalpte ocksa till och designade
kranbanan efter huset och forsdg bygg-
foretaget med ritningar, siger Glenn
och fortsitter: Montaget av traversen
gick bra och skedde pa en slottid, da
det var som mest tillgédngligt under
byggnationen.

Den 23 augusti invigdes officiellt
den nya och moderniserade depan i
Visterds och Alstom ar nu redo for
att kunna ta emot fler och lingre tig i
anldggningen.

— Vi har haft ett valdigt gott samar-
bete med Dematek under hela projek-
tets gang och dr mycket nojda med var
nya travers, siger Thomas Pettersson.

Losningen for Alstom i Viisterds blev en 16 tons
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Givetvis éir pris alltid en faktor vid
vpphandlingar, men minst lika viktigt var
att vi sedan léiinge har samarbetat med
Dematek och har fortroende for saviil deras
produkter som personalens kompetens”

D) fralkc
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Dematek

Dematek har haft en fantastisk utveckling sedan foretaget startades 1994.
Né&r man nu i ar firar 30-ars jubileum sa ar det ett tillfdlle att se tillbaka pa
hur féretaget byggts upp till dagens ledande lyftleverantér samtidigt som
man blickar framat. Vi fick tillflle till en intervju med Demateks vd Jonas

Hornfeldt.

Beratta hur det hela bérjade.
— Det borjade egentligen redan 1919 da Hugo
Montgomery grundade sin kranfirma och se-
dan 1921 har Demagprodukter sdlts i Sverige.
Under 1967 forvarvade tyska Demag bolaget
och drev det vidare som eget dotterbolag. De
beslot dock att ligga ner verksamheten 1993.
Min far Berndt Hornfeldt, som dé var vd for
det svenska dotterbolaget sdg mojligheter och
beslot sig darfor att starta familjeforetaget
Dematek AB. Han kopte loss lagret och an-
stillde 34 medarbetare som tidigare arbetat for
Demag i Sverige.

N&mn en
viktig milstolpe
i foretagets
historia.
— Fran borjan
arbetade vi
bara med
forsaljning av
lyftutrustningar
och komponen-
ter men med
aren har

Jonas Hornfeldt, vd Dematek.
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service blivit en allt viktigare del i vart erbju-
dande och idag ir service basen i var l6n-
samhet. En viktig milstolpe var 2005 d& vi
forvarvade ABB:s kranservice. Det innebar att
vi fordubblade antalet medarbetare fran 60 till
120 och blev samtidigt rikstickande pa service.
Dérefter har vi haft stort fokus pa att oka var
service och vi utfor sedan linge service pa alla

fabrikat av lyftutrustningar och aven portar. -—| DE. MAG 2

—
PiAREI TR E
. Ak

Pa senare ar har ni breddat era erbjudanden
inom lyft. Berdtta.

— Vi har alltid hallit oss till lyftndra produkter
och under drens lopp har vi dven sett over
vért utbud betriffande tjanster men dven
adderat andra produkter i vart sortiment som
exempelvis lyftbord och lyftnira komponen-
ter och tillbehor. Vi vill alltid kunna erbjuda
kompletta 16sningar for alla kunders olika
behov inom lyft.

Numer har ni fler fabrikat att jobba med
ocksa, eller hur?

— Ja, fran att fran borjan framst salt lyftutrust-
ningar frin Demag har vi utokat vart kran-
program och erbjuder sedan flera &r tillbaka
aven produkter frdin STAHL CraneSystems
samt Siempelkamp. STAHL tillverkar robusta
och slitstarka komponenter till lyftanord-
ningar medan Siempelkamp gor kundanpassade
traverskranar, byggda med komponenter fran
bade Demag och STAHL. Det senaste tillskottet
i var kranportfolj ar CMAK som tillkom i vart
program sd sent som 2022. CMAK tillverkar

bra standardkranar sdvil nar det giller kvali- ) ]Go t 2
tet som pris och effektivitet. Den hir bredden DEVATER. e i g

av produkter gor att vi idag nar ut till olika
kundgrupper och alltid kan erbjuda den bista
16sningen oavsett kundens 6nskemal och pro-
jektets forutsattningar. Vi ger kunderna valfrihet

helt enkelt. Ett brett erbjudande av lyftlosningar.



Berdtta lite om ert utbildningsprogram.

— Utbildning ligger oss mycket varmt om hjirtat
da var slogan dr — Trygga lyft. Det giller ju att
de som ska hantera lyftutrusningen ocksa gor det
pd ett sikert sitt. Darfor har vi som komplement
till var forsiljning ett brett utbildningsprogram
som idag innehaller ett stort antal utbildningar
inom allt ifrdn travers- och truckkoérning till
hardplaster och utbildningar i hur man hanterar
litiumbatterier. Allt fler foretag anlitar oss for att
medarbetarna skall fa den utbildning de behover.
Och idag har vi savil praktisk som digital utbild-
ning, med erfarna larare. Ett bevis pd var hoga
kompetens inom utbildning ar att vi inom detta
omréde etablerat oss inom karnkraftsindustrin.

Vad ser du som era framsta framgéngsfaktorer?
— I grunden ir det frimst var personal, som ar
mycket kompetent och serviceinriktad. Idag

dr vi cirka 150 anstillda pa Dematek, varav

90 ir servicetekniker. Vi fortsitter att satsa pa
att investera i kompetens och har bland annat
forstirkt oss med en helt ny ledningsgrupp under
aret, ndgot som lyft verksamheten rejilt. En
annan framgangsfaktor dr att vi ar rikstickande
och har ett brett erbjudande med kvalitetspro-
dukter inom lyft. Vi har ocksd ldnga och nira
relationer med manga av vara kunder.

Hur &r marknaden idag?

— Vi har inte kiant av ndgon ligkonjunktur utan
har faktiskt lyckats sld forsiljningsrekord de tre
senaste dren. Att vi breddat oss ar givetvis en for-
klaring men dven for att behovet av bra och pa-
litlig lyftutrustning ar stor inom svensk industri.
Nya kundsegment har tillkommit for var del,
som till exempel karnkraftsindustrin. Dessutom
ar kranparken inom svensk industri till stor del
vildigt fordldrad sa det finns ett stort behov av
att byta ut och modernisera ett stort antal kranar
de nirmaste dren. Vi ser darfor framtiden an med
stor tillforsikt.

Kan du sia lite om framtiden?

— Vi vill fortsitta utvecklas i nira samarbete med
vara kunder och dven vidareutveckla vart service-
utbud. Digitaliseringen tror jag ocksd kommer att
lyfta oss, d4 kommunikation mellan manniska
och maskin blir allt vanligare. Det innebdr att
lyftutrustningen i allt hogre utstrackning kom-
mer att kunna siga till nir det dr dags for service,
vilket innebar att man kommer kunna vara mer
proaktiv nir det géller underhéllet. Mindre akuta
utryckningar och mer planerat underhall alltsa.

I ndrtid kommer vi ocksd lansera nya Demag-
produkter, som verkligen ligger i framkant.

D 30,
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Slutligen - hur firade ni ert 30-ars jubileum?

— Vi var pd en konferensanlidggning i Sodertilje
dar vi under en dag hade utbildning och team-
building for att ndsta dag ha strategidag med
hela personalen. Det hela avslutades med en
riktig jubileumsfest. Dagarna var mycket lyckade
och jag tror att alla kdnde sig pafyllda med bra
energi efter vart jubileum. Nu ir vi verkligen
laddade for att fortsitta var framgéngsresa med
vara kunder i fokus.




Dags att lyfta upp vals ur pdfyllnadsgropen.
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" pa Rkers kranpark

Dematek.
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Akers Sweden AB har nérmare 80-talet traverser vid sin pro-
duktionsanléggning i Akers Styckebruk. For att sikra driften
har féretaget tecknat serviceavtal med Dematek, som nu ské-
ter saval underhall som méanadstillsyn pé all lyftutrustning vid

anléggningen.

kers Sweden tillverkar val-

sar for stalindustrin och hu-

vuddelen levereras till kunder
globalt. Vid foretagets anlaggning i
Strangnis kommun arbetar cirka 200
anstillda och man gor dar hela pro-
cessen, frdn att smalta jarn och gju-
ta i formar till virmebehandling och
maskinbearbetning fram till fardig
produkt.

— Valsarna vi tillverkar viger mel-
lan 6 och 70 ton och all hantering
och transporter av valsarna inom
foretaget sker med traverser. Vi har
uppat 80 traverser av olika fabrikat,
de flesta takgdende, i var anliggning.
Det ar allt ifrdn 40 till 50 ar gamla

till helt nya, sdger Lars Nilsson,
underhéllschef Akers Sweden AB.

Expansionsfas

Dematek har hjalpt foretaget med
underhall och service under manga
ar men sedan ett halvér tillbaka har
samarbetet 6kat i omfattning d4 man
skrivit serviceavtal.

— Bakgrunden ar att vi nu dr inne
i en expansionsfas och gir upp i pro-
duktionstakt samtidigt som vi anser
att det dr battre att lata var egen
personal fokusera pé att underhalla
véra produktionsmaskiner och ha en
extern partner som skoter om véra
traverser, siger Lars. >>
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Per och Lars gdr igenom protokollet frin
senaste underhdllsbesiket.

DEMATEK

>> Tuff miljo

Ansvariga pd Dematek ar service-
teknikerna Per Tarnfjord och Hans
Andersson.

— De har médnga kranar varav
mdnga ar till dren, s hir finns mycket
att gora. Vi har nu gétt runt pd hela
foretaget och gjort service pa alla tra-
verser. Sedan har vi gjort en plan for
att modernisera och tillsammans med
kunden gjort en prioritetsordning. Det
ar en tuff miljo och det giller darfor
att ha ett regelbundet underhdll. Minst
en ging per manad 4r vi pa plats och
kontrollerar bromsar och vajrar pa de
10-talet kranar som kor smaltjarn. Tva
gdnger per ar gir vi igenom allt pa
standardkranarna och fyra ginger per
ar pa jirnbacken dir de lastar ramate-
riel, siger Per Tarnfjord.

Behov av att modernisera
Framit vill Akers eventuellt utveckla
samarbetet och utoka manadsservicen
samt omfattningen av det férebyg-
gande underhallet med flera punkter.

— Det finns alltid behov av att
modernisera, det dr bara en fraga
om prioriteringar. Vi har ddrfor en
dterkommande dialog med Dematek
om vilka traverser som ligger i pipe-
line for att bytas ut och uppgraderas.
Samarbetet med Dematek fungerar
jattebra, det dr smidigt att de kan ta
ansvar for all var lyftutrustning och vi
uppskattar ocksd den lokala nirheten.
I och med samarbetet med Dematek
kan vi lita pa att vér lyftutrustning
alltid fungerar som den ska, avslutar
Lars Nilsson.
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arna som tillverkas vager frin 6 och upp till 70 ton.
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Produkinyheter

fran Demag!

Demag arbetar hela tiden med att utveckla produktprogrammet
och i ar lanseras flera innovativa nyheter.

DH-telfern lanserades 1985 och blev snabbt en succé pa marknaden,
mycket tack vare produktens flexibilitet och ménga anvéindnings-
omraden. 2005 ersattes den av DR-telfern, men i ar gér DH en efter-
léingtad comeback.

eftermarknadssiljare pd Dematek beskri-
ver produktens mangsidighet:

Idag finns det ett mycket stort an-

tal DH-telfrar i drift runt om i

Sverige och de anvinds i en mangd
olika applikationer. Hikan Andersson, — Det som ir lite speciellt med DH-telfern
ar att den inte bara kan an-
vindas som ett vanligt lyft-
maskineri till en standard-
travers for att lyfta saker som
hidnger i en krok utan den
kan dven byggas in i andra
utrustningar, anvindas som
en speciallyft eller ett lyftspel
och forflytta olika saker, som
till exempel en vagn, ett hiss-
plan etc. Den dr kompakt och
enkel att fista, med endast 4
bult. Telfern ar driftsiker och

En innovativ lyftlosning for séker och framtidsinriktad drift, sa
beskrivs den nya lintelfern DHR ifran Demag. DHR erbjuder en hég
grad av mangsidighet och kostnadseffektivitet och kombinerar de
hégpresterande egenskaperna hos sina tva foregangargenerationer.
Skréaddarsydda Iésningar for att uppfylla kraven i manga branscher,
allt fran enkla lyftapplikationer till hégpresterande - DHR uppfyller
alla krav pa hégeffektiv lasthantering.

Kompakt

Med sma yttermatt och en ytterligare
reducerad bygghojd tar Demags DHR
lintelfern poang med sin kompakta design
och laga egenvikt. Detta optimerar an-
vandningen av arbetsutrymmet for kran-
applikationer eller fasta installationer.

Innovativ
DHR-serien erbjuder kundanpassade

l6sningar baserade pa en enda plattform.

DEMATEK

Ytterligare hirdvarualternativ och intel-
ligenta funktioner gor DHR-lintelfern
till en intelligent lyftanordning som ar
perfekt utrustad for framtida krav.

Smart

DHR lintelfer erbjuder intelligenta
funktioner som gor lasthanteringen
annu sikrare och effektivare. Det gér
exempelvis att f4 den utrustad med en
ljusstrale som foljer kroken i dess rorelse

har bland annat livstidssmord vixel
inbyggd i lintrumman, sdger Hikan och
fortsitter:

— De flesta DH-telfrar vi salt finns idag
ute i svensk industri men vi har dven en
hel del specialapplikationer. Bland dessa
kan nimnas Tele2 Arena, vars tak 6pp-
nas och stings med hjilp av ett antal
DH-telfrar. Ett annat exempel dr Svenska
Massan i Goteborg dir man har 4 st DH-
telfrar, for att hissa upp liktare i taket nir
de inte anviands. Och i Globen anvinds
DH-telfrar for att kunna sianka ned den
stora mediakub som hianger dar. S det
har dr verkligen en méngsidig och flexibel
lyftutrustning som alltid gor sitt jobb oav-
sett vad som ska forflyttas.

DHe-telfern finns i f6ljande storlekar:
DH400, DH600, DH1000 och DH2000.

och man kan
pa sa vis pikalla -
uppmarksamhet.

Dyneema-lina eller

traditionell stallina

Bland fordelarna med Dyneema-lina
marks att ingen smorjning kravs, linan
ar 85 % lattare 4n en stallina samt
medfor en tystare hantering.



At vi ser oss som den mest kompletta leverantéren av lyftutrustning ar
ingen slump. En viktig del i det konceptet &r vart kattingtelferprogram,
som &r oerhort mangsidigt och erbjuder I6sningar for i stort sett alla

behov. Kdttingtelfern DC-Il fran Demag uppfyller héga krav pa kvalitet
och innovation och med den andra generationen fortsédtter Demag kon-

sekvent pa DC:s inslagna vég och scitter aterigen industristandarden.

Precis som sin foregangare erbjuder
DC-II den mest omfattande standard-
utrustningen och dessutom ett omfat-
tande tillvalspaket som betonar telferns
flexibla anvindningsmojligheter.
DC-II:s nyckelkomponenter dr under-
héllsfria i upp till tio 4r. Enkla juste-
ringsmojligheter av viaxeln utan special-
verktyg och Plug-in principen talar for
att denna lyftanordning ar servicevinlig
och latt att montera. Sikerheten ar
genomgdende hog och komponenter,

s som automatisk slirkoppling och
driftstidsraknare ar standard.

Steglos lyft- och akrorelse

En annan stor fordel med nya DHR-
telfern ar att den levereras med steglos
lyft- och akrorelse. Klar fordel i och
med att man far en mjukare gdng. Tva
hastigheter gar att f4 om man vill.
Viljer man till att styra telfern med
radio sa gar den att f4 med vér popu-
lira handsindare DRC 10 som har en

Tre storlekar
I och med mark-
nadsintroduktionen
erbjuder Demag tre
storlekar (DC-1I 172,
DC-II 5 och DC-II 10)
med snabb tillginglig-
heten da dessa finns
pa lager. Den nya DC
— telfern ar fullt kom-
_ patibel med tidigare
v versioner och klarar
laster upp till 1 ton.
Den levereras med kitting for 5 meters
lyfthéjd och justerbart manéverdon
som standard.

Fler finesser
och tillbehor till
telfern kommer
under nista ar.

inbyggd display, dar operatoren far en

mingd data direkt ner i handsiandaren.

Fler finesser och funktioner kommer
under nista ar.

Telfern finns idag i tre storlekar: DHR
3, DHR 5 och DHR 10 med en maxi-
mal lyftkapacitet pd 10 ton.

Den nya DHR-telfern kan fds med traditionell stillina eller med
Dyneema-lina.

Internationella studier visar att
ergonomisk utformning av arbets-
platsen har en omedelbar inverkan
pa produktiviteten. KBK Aluline
erbjuder ett lattare rullmotstand
vilket ger en smidig kérupplevelse,
faktiskt ett av de mest lattkorda
systemen pa marknaden. Nu har
Demag utdkat sitt redan vilfyllda
sortiment av aluminiumprofiler.
Med nya A28-skenan kan vi er-
bjuda vara kunder fler méjligheter
inom segmentet &n tidigare.

I och med att A28 ir starkare dn de
mindre skenorna i samma serie, kan
man exempelvis ha fler traverser som
sitter titare pd samma bana tack vare en
lagre egenvikt och hjulens utformning.
Aven avstandet mellan upphingningar
och spannvidden har okat vilket gor att
vi ldttare kan mota kundernas behov.
Systemet klarar upp till 2000 kg last och
har dessutom fordelen av att gé tystare
an vad skenor i stal gor. Manga génger
ger en skena i aluminium ocksa ett battre
synintryck da fiargen pa skenan smalter
in mer i den omkringliggande miljon.

Deamag KBK Aluline finns nu i 8 olika
skenstorlekar.

Visste du atf...
.def nu éiven
finns svéing-
kranar med
aluminium-
profiler!

Demateks
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Fredrick Stromgren, Euromaint.

Euromaint satsar pa utbildning for att alltid ha en trygg och sdker
arbetsmiljé pa sina verkstader. Dematek har sedan lang tid till-
baka serviceavtal med Euromaint éver néstan hela Sverige och nu
har man Gven kommit igang med utbildning av féretagets perso-
nal i bland annat truckkérning samt hantering av travers, taglyft

och draglok.

pa 20 platser, dir man erbjuder

tjanster som underhéll for alla
typer av tdg, support for underhallstek-
nik, eftermontering av tekniska [6sning,
ombyggnationer, modernisering samt
reservdelshanteringstjanster. Totalt ar
man cirka 1000 medarbetare i Sverige.
P4 Euromaint i Umed har personalen
nyligen genomgétt Demateks utbild-
ning i Trygga lyft.

I Sverige finns Euromaints depéer

— Har 4r vi 14 reparatorer pa plats
som underhaller persontdg. Vi har i
regel ett eller tvd tdg inne varje dag,
for bland annat avhjilpande av fel,
axelbyten, frontreparationer och
kilometerunderhall. D& det giller
lyftutrustning har vi 3 traverser och

16 lyftbockar och det ar hela tiden
mycket truck och traverskorning samt
fordonslyft med lyftbockar, siger
Fredrick Stromgren, verkstadschef
Fleet Euromaint Rail AB.

Tidseffektivt utbildningskoncept
Nir Euromaint i Umed sdg sig om efter
en ny utbildningsanordnare, for att
effektivisera utbildningen och fa mer
tid till produktionen, fick man kontakt
med Dematek.

- Vi fick erbjudande av Dematek
om att utbilda oss i Trygga lyft och
det har vi verkligen inte dngrat.
Demateks utbildningskoncept, med
teori pd webben och praktik pa plats,
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ar tidseffektivt och av hog kvalitet,
sager Fredrick.

Uppfylla lagar och regler

Kurt Oeltz ir servicetekniker samt ut-
bildare pd Dematek och har héllit i flera
utbildningar for Euromaints personal.

— Euromaint vill alltid ha sidkrare
lyft och att de alltid uppfyller gillande
lagar och regler. Vi startade samarbetet
kring utbildning for cirka fyra ar sedan
och har bland annat varit vid deras
verkstider i Stockholm, Goteborg,
Visterds, Vixjo, Umed och ndgra orter
till. De dr nojda med vart uppligg och

A\

Demateks vtbildningskoncept, med
teori pa webben och praktik péa plats,

ér tidseffektivt och av hég kvalitet”

T

vi far vartefter in allt fler forfragningar
kring utbildning av deras personal,
sdger Kurt Oeltz.

— Vi vill att personalen ska kunna
vdra utrustningar och vara trygga att
kora travers, truck, lyftbockar etc. I
véras hade vi ett utbildningstillfalle da
var personal gick olika utbildningar
som Dematek arrangerade, fem gick
travers och truck, fyra gick draglok och
fem gick lyftblock. Det flot pa bra och
deltagarna var nojda med utbildningen.
Men da personal ror pd sig och det
kommer nya si lir det bli fler utbild-
ningar for Dematek hos oss framover,
sager Fredrick Stromgren.

Demateks
SutLook



Motordriven svangkran

blev ett

Nar Eskilstunaféretaget Backmans Sliperi fatt en stor order av Alfa Laval pa bearbet-
ning av olika detaljer behévde produktionen utékas och ny lyftutrusining inforskaffas.
Losningen blev att investera i en motordriven svéingkran fran Dematek.

Glenn Ivars, Dematek och Ulf Backman, Backmans Sliperi.

— Foretaget grundades som sliperi redan pa 40-talet

av min far, jag och min bror tog 6ver och sedan tre ar
tillbaka driver jag det sjilv tillsammans med ett team av
nio medarbetare. Vi ir idag helt inriktade pa elpolering,
betning och passivering av rostfritt och vara kunder ater-
finns inom bland annat industrier s& som bil, offshore,
karnkraft, livsmedel och likemedel. Alla foretag med
hoga krav pa leveranssikerhet och kvalitet, siger Ulf
Backman.

Nya krav

Den toppmoderna anlidggningen ir vl anpassad for att
ta emot bdde stora och smd detaljer for behandling av
savil enstycksartiklar som serieproduktion. Foretaget
har tva helautomatiska liner for bade in- och utvindig
polering. For hogsta kvalitet pd ytfinhet utfors betning,
vid en helautomatisk betline, som innebir att svetsoxider
och glodskal avlagsnas. For att stirka det skyddande
ytskiktet hos rostfritt stil utfors dven passivering.

—En av vara stora kunder ar Alfa Laval, at vilka vi
under médnga ar hjilpt med att ytbehandla delar till
deras olika produkter. Nu hade de fatt nya krav fran sina
kunder.

Tidigare hade vi utfort betning for hand men i och
med att produktionsmingden skulle 6ka var vi tvungna
att hitta pa ett mer rationellt satt. Losningen blev att vi
byggde en specialmaskin for ytbehandling av detaljerna
till Alfa Laval, sdager Ulf Backman.

Specialrum foér betning

For projektet byggde man ocksa ett specialrum dir bet-
ningen skulle ske. Delarna som ska behandlas viger mel-
lan 200 och 300 kg och man behovde darfor en lamplig
lyftutrustning. >>
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Den nya svingkranen dr motordriven, med 500 kg lastkapacitet och radiostyrning.

17 ﬁirjkéok



>> — Ulf kontaktade mig i vdras och
jag besokte dem for att se lokalerna,
gd igenom forutsittningarna och hora
deras 6nskemal. Aven om rummet var
stort sd var miljon trang, bland annat
sa gick det en travers ovanfor det stille
dar man ville ha sin nya kran. Vi borja-
de med att ta fram ritning och forslag
och jag var pé plats flera gdnger for att
kontrollmita och se att det fungerade,
sager Glenn Ivars, siljare pd Dematek.

— Jag kinde till Dematek sen
tidigare och de har kontor i Visteras,
vilket dr ndra och bra. Vi bestimde
oss for en motordriven svingkran med
500 kg lastkapacitet och radiostyr-
ning. Anledningen till att vi ville ha den
motordriven ir att vi behover kunna
vinda pd detaljen och att den da dr
stilla nir vi jobbar med den, kommen-
terar Ulf.

For att fa uvpp
lyfthojden gjorde
vi en kundunik I6sning,
bytte arm pada svéiingkranen
och fick pa sa sétt upp
lyftkrokens toppléiige
en halvmeter hégre”

Kundunik 16sning

I och med att det var trangt med
utrymme kriavdes en speciallosning for
att svingkranen skulle ga fritt under
traversen.

— For att fa upp lyfthojden gjorde
vi en kundunik 16sning, bytte arm pa
svangkranen och fick pa sa sitt upp
lyftkrokens toppldge en halvmeter
hogre. Vid montaget fick vi sen dven
flytta elskdpet pa traversen for att fa
godkand frigang for svingkranen. Det
blev bra och platsbesparande I6sningar,
sager Glenn och fortsitter:

— Det var viktigt med snabb leverans
for att de skulle komma igang med
produktionen, sa vara tekniker stod pa
plats redan nir kranen levererades och
darefter skedde montaget direkt i mit-
ten av augusti

- Vi kor nu till en borjan provserier
med detaljer och allt fungerar bra, sa
vi dr n6éjda med kranen och samarbetet
med Dematek, avslutar Ulf Backman.
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PROFILEN

Carina Johansson
Forsaljningschef Dematek

Bor: Huddinge

Familj: Sambo, tv& vuxna soner och en hund.

Fritidsintressen: Gillar aft fréina och hélla mig i form, med bland
annat [6pning, styrketréning och langa skogspromenader med var
hund. Ar ocksd utbildad yogainstruktér. Traningen ger en bra balans
fill jobbet, for aterhamtning och att komma ner i vary.

Hej Carina!

Nér borjade du arbeta pa
Dematek?

- Jag bérjade har i mitten av maj.
Tidigare har jag arbetat med férsalj-
ning i olika roller i hela mitt yrkes-
verksamma liv, till storsta delen inom
el- och teknikbranscher. Frén teknisk
innesaljare och utesdljare till KAM
och férséliningschef. Nérmast kommer
iag fran rollen som férséliningschef pé
ett féretag som séljer rullirappor och
hissar. Den har bakgrunden har gett
mig erfarenhet av att jobba mot oli-
ka féretag och branscher, bland an-
nat inom svensk industri, och jag ar
bekant med flera av Demateks kunder
sedan tidigare.

”Jag vill nu fokusera
pa att tillsammans
med mitt team aka ut
och trdffa kunder, titta
pa projekt och hitta
|6sningar pa deras
utmaningar”

Vad ér det béista med att
jobba med férsdljning?

- Jag tycker om att méta manniskor,
ta reda p& kundernas behov, hitta 16s-
ningar och effektivisera deras vardag.
Gillar ocksa utmaningen med nya tek-
niska produkter.

Berditta lite om
forsdljningsorganisationen.
— Vi har bra nérvaro éver hela
Sverige och sdljorganisationen be-
stér av 11 utesdljare, 2 saljande
projekiledare och 2 innesdljare.
Gemensamt &r att samtliga besitter
mycket hég teknisk kompetens inom
Iyft och tar stort ansvar fér kunderna
och projekten.

Hur har den forsta tiden pa
foéretaget varit?

- Jag héller som bést pd att satta
mig in i foretaget, lara kénna alla
kollegor, leverantérer och kunder.
Aven om Demateks produkter ar nya
fér mig s finns det faktiskt lite lik-
heter, mekanik och el, med rulltrap-
por som jag jobbade med fidiga-
re. Givelvis har det varit mycket ut-
bildning den f&rsta tiden och jag
har bland annat hunnit med aft ta
fraverskorkort, vilket var jatteroligt.

Vad ser du som Demateks
framsta kundfordel?

— At vi har et s& breft erbjudande
med kvalitetsprodukter av olika fab-
rikat samt att vi dessutom har fjans-
fer som service och utbildningar. Det
har gor oss fill en helhetsleverantor
som kan hjalpa kunderna med allt nér
det gdller trygga Iyft. Det galler bara
fér oss aft f& ut det har budskapet

fill marknaden och dérfér ér det jar-
tevikfigt att vi ar synkroniserade mel-
lan avdelningarna sdlj, service och
utbildning.

Hur ser planerna ut?

- Jag vill nu fokusera p& att tillsam-
mans med mitt team &ka ut och tréffa
kunder, titta p& projekt och hitta 16s-
ningar p& deras utmaningar. Vill ock-
sa lara kénna mitt team, se till att

de har det de behdver och att vi till-
sammans bygger en annu starkare
saljorganisation.

“Blitsok
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TRYGGA LYFT SEDAN 1919

Dematek &r den mest kompletta leverantéren av lyftutrustning.
Vi har erbjudit [8sningar fér Trygga Lyft sedan 1919.

Vi konstruerar, séljer, monterar och utfér underhall pa traverser,

svéingkranar, telfrar, lyftbord och manga andra produkter. D E MAT E K
Vi &r generalagenter for kvalitetsledande Demag Cranes &

Components och &r dessutom &terfsrséljare for flertalet andra

varumdérken.Vi har Sveriges tyngsta serviceorganisation inom

lyftteknik och servar alla fabrikat. Varje ar utfér vi l6pande

underhall pa fler &n 30 000 objekt, hos mer &n 1 000 kunder,

fordelade p& 350 orter ver hela landet.

Dematek AB, Box 5560, 141 07 Kungens Kurva 010-202 35 00 dematek@dematek.se. Generalagent fér Demag Cranes & Components GmbH.
Malmé. Helsingborg. Halmsiad. Ronneby. Véxjs. Jonkdping. Falképing. Mariestad. Mullsi. Géteborg. Trollhéittan. Vistervik. Oskarshamn. Linképing. Norképing. Nyképing. Stockholm.
Stiingnds. Eskilstuna. Karlstad. Vésterds. Hagfors. Mockfiérd. Guldsmedshyttan. Storvik. Gévle. Hudiksvall. Sundsvall. Ostersund. Omskaldsvik. Umed. Skellefied. Pited. Luled.



